


Entrepreneurship-event
Tijdens de belevingsweek kregen wij de kans om een entrepreneurship-event bij te wonen, waarbij vier sprekers hun ervaringen en ideeën deelden om ons te inspireren. De foto links toont de uitnodiging waarvoor wij ons moesten inschrijven om aan dit evenement deel te kunnen nemen.
Dit event bood een waardevolle gelegenheid om inzicht te krijgen in het ondernemerschap vanuit verschillende perspectieven. De sprekers vertelden over hun persoonlijke trajecten, de uitdagingen die zij onderweg tegenkwamen en de lessen die zij daaruit hebben geleerd. Hierdoor kregen wij niet alleen een beter beeld van wat ondernemen inhoudt, maar werden wij ook aangemoedigd om zelf kritisch na te denken over onze eigen ambities en mogelijkheden binnen het ondernemerschap.
Tijdens de belevenisweek heb ik het entrepreneurship-evenement bezocht dat werd georganiseerd op de Hogeschool Rotterdam, locatie Kralingse Zoom. Tijdens dit evenement waren er vier gastsprekers aanwezig die hun ervaringen deelden over ondernemerschap.
Persoonlijk vond ik het verhaal van Ali Şahan het meest interessant. Hij vertelde hoe hij vanuit een moeilijke startsituatie toch succesvol is geworden, onder andere door te beginnen met verkopen op een rommelmarkt. Dit liet zien dat je met doorzettingsvermogen en initiatief ver kunt komen.
Daarnaast sprak het verhaal van Erwin Swampillai mij ook aan. Hij benadrukte dat het belangrijk is om dicht bij jezelf te blijven in wat je doet. Daarbij gaf hij drie vragen die je jezelf kunt stellen om hier bewust over na te denken. De vraag die mij het meest bijbleef was: “Welke persoon of bron moet je vanaf vandaag niet meer serieus nemen als het gaat om advies?”
Verder gaf hij aan dat je identiteit belangrijker is dan de skills die je hebt. De manier waarop je denkt en naar situaties kijkt, kan volgens hem een grote invloed hebben op je succes als ondernemer.
3 tips en 3 tops
Tips:
1. Een korte pauze tussen de sprekers, bijvoorbeeld na twee presentaties. 
2. Meer interacties tijdens de presentaties, bijvoorbeeld een korte opdracht.
3. Bij afsluiting alle belangrijkste inzichten samenvatten.
Tops: 
1. De sprekers waren heel inspirerend.
2. Sprekers deelden concrete tips en vertelden ook over hun fouten, waar ze uiteindelijk waardevolle lessen uit hebben getrokken.
3. Het event behandelde verschillende aspecten van ondernemerschap.

Open dag Hogeschool Rotterdam
Op 28 maart 2026 stond er een open dag op de planning, waarin we onze producten konden verkopen en toekomstige studenten konden informeren over de opleiding Ondernemerschap & Retail Management. 
Op de open dag kregen we een tafel waarop we onze sportbitjes, flyers en onepagers hadden gelegd leggen, want we moesten zelf onze tafel opmaken. Om 10:00 kwamen de eerste gasten al. Er kwam al snel iemand naar onze tafel om allereerst te vragen hoe de opleiding is. Daarna was hij ook nog geïnteresseerd in één van onze sportbitjes, dus gaf hij zijn gegevens achter om later contact op te nemen.
Verder was het vooral uitleggen over hoe de opleiding is en onze bedrijfsidee pitchen aan de gasten. De open dag duurde uiteindelijk tot 14:00. We hadden geen bitjes kunnen verkopen, maar wel potentiële klanten bijgekregen, waarvan één uiteindelijk toch een bitje heeft gekocht.
3 tips en 3 tops
Tips: 
1. Zorg voor een duidelijke planning van de dag voor de verkopers.
2. Tassen moesten weg, terwijl onze voorraad daarin zat. Zorg dan voor een betere oplossing waar we onze voorraad kunnen laten.
3. Volgende keer misschien beter om studenten producten te laten verkopen op open dagen waarin verkopen de bedoeling is i.p.v. uitleggen over de studie. 
Tops:
1. Goed geregeld m.b.t. lunch voor de studenten.
2. Goed dat ieder studentbedrijf een eigen tafel had, waarop we onze producten konden zetten.
3. Het uitleggen van de opleiding hielp goed bij aan het verbeteren van mijn communicatie.


Op de website tow-ronaldinho.nl onder de paginatitel ‘Netwerkevents’ staat ook opdracht 5 weergegeven.
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